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Nar den sidste krone ogsa skal med hjem

Optimering af bedriften er et rigtig godt svar pd tidens meget lave maelkepriser

Maelkeproducent Frank Bundgaard Bjern (t.h.) arbejder hele tiden med at optimere sit foder
- og i det spil stetter han sig til de radgivere der er knyttet til gdrden: Anders Meller (t.v.), som
er hans faste kvaegbrugskonsulent og kvaegbrugskonsulent Peder Maoller.

Statistikken viser, at der er stor spredning
i meelkeproducenternes daekningsbidrag.
Det betyder, at der er penge at hente i alle
beseetninger og dermed et stykke arbejde,
der skal geres, hvis man vil have fat i dem.
Et stykke arbejde, man skal udfere ikke blot
for sin egen skonomis skyld, men ogsa af
hensyn til pengeinstitutterne:

»De meelkeproducenter, der ger det hele
sa godt som muligt, vil fa bedre kreditter
stillet til radighed.«

Sadan siger kvaegbrugskonsulenterne
Anders Meller og Peter Maller. De har ud-
arbejdet et idékatalog over mulige ind-
satsomrader pa et kvaegbrug. Og pa et af
dem, Nybundgaard p& @mbjergvej i Stenild
vest for Hobro, har de anvendt en rackke af
veerktejerne i praksis. Nybundgaard ejes af
Jette og Frank Bundgaard Bjern. Han siger:

»Nu har jeg samarbejdet med Anders
Meller i mange é&r, og vi har nu altid géet
og drejet pa alle handtagene for hele tiden
at gare det s godt som muligt. Men det er
da klart, at vi har giver den en ekstra tand i
disse tider, hvor jeg er meget glad for den
kassekredit, som banken har stilet til radig-
hed for bedriften. S& nu geelder det selvfal-

gelig om ikke at komme bare i naerheden
af kreditloftet.«

Eksperimenter

Nar man streeber efter at finde lebede for-
bedringer pd en kvaegbedrift, kraever det
villighed til at eksperimentere. Frank Bund-
gaard Bjern og Anders Meller har tillagt sig
denne arbejdsform, og da et nykaelverhold
pa 20 keer her i sommer gav mindre mael-
keudbytte, end Frank Bundgaard Bjern for-
ventede, fandt de pa at flytte dem vaek fra
gruppen og over i et staldafsnit for sig selv:

»Og s& skete der ellers noget, og det lige
fra dag ét,« fortzeller Frank Bundgaard Bjern
og fortsaetter:

»Da jeg trak den ferste statistik ud, viste
det sig, at ydelsen var steget med ca. fem
kg. meelk pr. ko i gruppen. Resten af beseet-
ningen steg med ét kg. meelk, fordi de fik
bedre plads. Dertil kom en lille besaetnings-
udvidelse, sa alt i alt steg ydelsen med 400
kg. ekstra maelk om dagen. S& dette ekspe-
riment var et rigtigt godt et af slagsen.«

Dermed antyder Frank Bundgaard Bjern
0gsé, at det ikke altid gar lige sd godt med

Frank Bundgaard Bjern blander industrichokolade i sit kvaegfoder for at fa haevet fedtprocenten.

Her kan du optimere

Indsatsomraderne kan deles op i 1) hejere priser, 2) hejere effektivitet og 3) lavere
omkostninger. Med udgangspunkt i en besaetning pa 100 keer med en ydelse pa
10.000 kg EKM giver eksempelvis felgende:

1) Hojere indtegter

Meelkekvaliteten skal i fokus og tilleeg for lavt indhold af celler og kim ber opnés
med gje for maksimal leverance af meelk. En procent ekstra i tilleeg giver 1,5 ere/
kg meelk og ca.15.000 kr pa &rsplan.

2) Hojere effektivitet

Keernes udnyttelse af foder til meelk optimeres gennem en velafbalanceret fo-
derration og en omhyggelig udfodring. Fokus pa dyrenes velbefinde med rettidig
indgriben ved tegn pé aendringer i adfeerd eller gadningskonsistens.

3 procent pa fodereffektivitet giver ca. 280 kr/ko i foderbesparelser og ca. 28.000
pé arsplan.

3) Lavere omkostninger

Udfordring af hvordan rationen plejer at veere sammensat giver muligheder for
at anvende billigere foderemner uden de store tab i meelkeydelse. Eksempelvis
eendring i forhold mellem sojaskra og rapskage eller brug af solsikkeskra: 0,2 kr/FE

bare en vane.

at tage fat i dem og gere noget.

indkebt x 6 FE x 365 dage x100 keer = 43.800 kr pa arsplan
Pris pa hjeelpestoffer eks. Mineraler, streelse er det nedvendige udgifter eller

Hvilke tiltag der skal ske pad den enkelte ejendom afhaenger selvfelgelig af de
konkrete forhold, men budskabet er at mulighederne eksisterer og de nytter noget

alle hans og Anders Mellers eksperimenter.
Men nér noget ikke udvikler sig som en-
sket, er der ikke andet at gare end at sla bak
med det samme. Og s& pd den igen med
noget andet og bedre.

Senk foderudgifterne

Et andet sted, hvor Frank Bundgaard Bjern
og Anders Maller lige nu satter hardt ind
for at optimere driftsskonomien, er fodrin-
gen. Den gode hest har givet rigtig mange
muligheder for at spare pd de dyre foder-
blandinger og erstatte det med eget grees,
majs - herunder kolbemajs - og korn:

»Man skal teenke pg, at bytteforholdet
mellem egne afgreder og kebte foderblan-
dinger lige nu giver en halvering af foder-
omkostningerne. Seneste justering i foder-
planen beted en daglig foderbesparelse pé&
150 kr. ved at oge eget korn. Og det bliver
dog til 50.000 pé arsbasis,« forklarer Anders
Meller.

Frank Bjerns eksperimenterende tilgang
til sin bedrift har ogsd medfert, at han fod-

rer sine keer med kasseret chokolade fra
fabrikkerne. P& den made kan han ege
fedtindholdet i meelken. Og det giver en
hejere maelkeafregning.

Sund blandingsrace

Endvidere er der penge at spare pa sund-
hedsomradet. Ogsé her gér Frank Bund-
gaard Bjern sine egne veje: Han har en be-
seetning, der bestdr af en blanding mellem
tre racer: Jersey, sortbrogede og rede keer.
Denne blandingsrace giver knap s& meget
meelk pr. ko som eksempelvis ren sortbro-
get race ger. Til gengeeld er de meget robu-
ste. Frank Bundgaard Bjern siger:

»Jeg har altid arbejdet med denne bland-
ingsrace, og de er stort set ikke syge. Vi har
eksempelvis slet ikke digital dermatitis i
stalden, og jeg beskaerer kun klove én gang
om dret. Faktisk forstar jeg ikke, at der her-
hjemme er s& forholdsvis f& meelkeprodu-
center, der interesserer sig for blandingsra-
cer«

B At turde ga hele vejen

Meelkeproducent Frank
Bundgaard Bjern, Ste-
nild, gar gerne hele
vejen sammen med de
rddgivere, han har tillid
til for at optimere sin
bedrift.

Kvaegproducent Frank Bundgaard Bjern, Stenild,
synes selv, at han far meget veerdi for de penge,
han anvender pa radgivning fra LandboMidt@st.
Han naevner disse drsager til, at udbyttet i hans
tilfeelde er blevet s4 tilfredsstillende

»Der skal naturligvis veere en hej grad af til-
lid og en god kemi mellem parterne. Ellers kan
man ikke veere to om at dykke helt ned i be-
driftens inderste maskinrum. S& skal der veere
klare aftaler mellem parterne, og konsulenten
skal braende lige sa meget for at na resultater
sammen med mig, som jeg selv gor. Nér disse
betingelser er opfyldt, er det muligt at ga hele
vejen med konsulenten for at fa optimeret sine
driftsresultater.



